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діяльність та підтримку української армії. Звичайно, футболіст у Мадриді не 

залишився та повернувся до «Бетису», але до кінця чемпіонату за цей клуб не 

може грати через те, що вже здійснив впродовж сезону три дозволені 

регламентом переходи. А коли ФІФА врешті дозволила українцеві перейти в 

один з чемпіонатів, який розпочинається навесні, його агент виявився 

нездатним його працевлаштувати, 

Аж ніяк не всі українські зірки футболу пов'язані контрактами з агентами. 

Так, справи Чигринського веде його брат, Коноплянки – батько. Втім, що один, 

що інший делегують право пошуку клубів і переговорів різним агентам, так що 

витримати на 100% принцип «все – в сім'ю» в цій справі складно.  

Серед найвпливовіших агентів українського ринку – Андрій Головаш, 

який зробив собі ім'я на вдалих трансферах Вороніна. Зараз серед його клієнтів 

також Хачеріді, Гармаш, Рибка, Юрченко, Олійник, брати Яковенко.  

На ЧС-2006 у складі збірної України було 8 гравців Шандора Варги. З тих 

пір це представництво збідніло. Проте його вага в нашому футболі і раніше 

значний. Варга веде Ротаня. Його клієнта Блохіна біля керма «Динамо» змінив 

його ж клієнт – Ребров. За деякими даними, зараз Шандор консультує власника 

«Металіста» Курченка. Тим часом набирає обертів агентська компанія у складі 

Онищенка, Панкова і Шаблія. Перехід Мілевського в «Хайдук» – їхня робота. 

Серед їхніх клієнтів також Гусєв, Громов, Селін, Фомін, Бабатунде. 
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Сучасний стан суспільства, найвищі темпи його розвитку висувають 

певні вимоги до людини і її здоров'я.  

Фітнес – це, в першу чергу, здоровий спосіб життя. Бажання бути у гарній 

формі – природне бажання, тим більш актуальне зараз, коли сучасний темп 

життя поглинає увесь вільний час. Вітчизняний досвід проектування 

оздоровчих та рекреаційних будівель і споруд спирається на типологію установ, 

яка не враховує особливості проектування та будівництва фітнес-центрів. 

Створення багатофункціонального лазнево-оздоровчого комплексу, або фітнес 

центру, що концентрує у собі усі види лазень, сприяє оздоровленню організму 

людини. 
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У перекладі з англійської фітнес – (to be fit) бути, перебувати у формі, 

вести активний спосіб життя. Тому фітнес – це не аналог аеробіки, це стиль 

життя, який допомагає підтримувати тіло і дух у хорошій формі  

Сучасний фітнес зародився у США. В Європі лідерами у цій галузі є 

Німеччина та Великобританія. Фітнес-центри при готелях – окремий великий 

сегмент структури, що має тенденцію до стрімкого зростання: 76% існуючих 

фітнес-центрів такого типу в Європі з'явилися за останні чотири роки. 

Протягом останнього часу, в Україні щорічно відкривається до 50 фітнес-

центрів, причому не тільки у столиці та містах-мільйонниках, але й в окремих 

регіонах. Вони проектуються в новобудовах, структурі готелів, торгово-

розважальних центрів, ділових районах і т.п. В Україні інфраструктура фітнес-

центрів з’явилася у 2005 році, й зараз спектр послуг продовжує розвиватися. У 

столиці й деяких великих містах існує кілька окремих таких закладів. 

Дослідження показало, що фітнесом в Україні займаються 1 млн 90 тис 

українців. Порівняно з попереднім роком кількість фітнес-клубів в Україні 

виросла на 150 одиниць, а кількість споживачів фітнесу зросла на 70 тис. Разом 

з тим, хотілося б, щоб фітнес-індустрія зростала більш швидкими темпами, а 

для цього необхідний діалог між основними гравцями ринку фітнес-послуг, 

представниками громадськості і державою, і наша інформаційно-аналітична 

платформа може стати чудовим майданчиком для такого діалогу. Експерти 

виділили шість обласних центрів, що є лідерами за кількістю фітнес-клубів: 

Київ, Харків, Одеса, Львів, Дніпро, Запоріжжя. Інші міста, найперше обласні 

центри, досі знаходяться лише в стадії зародження ринку і мають значний 

потенціал для розвитку індустрії. Сьогодні найбільшу фітнес-мережу в Україні 

має американський мікро-клубний оператор «FitCurves», а найбільшу кількість 

споживачів серед операторів повного сервісу – мережі «Sport Life», «Малібу» 

та «Атлетіко». При цьому 50% всіх клубів серед ТОП-5 мереж належать 

«FitCurves», 77% всіх площ серед ТОП-5 мереж належать «Sport Life», і 98% 

всіх басейнів. Дослідження високо оцінили європейські профільні інституції і 

на основі його даних Україна цього року вперше потрапила до Міжнародного 

звіту про ринок фітнесу та здоров’я у Європі. У загальноєвропейському 

рейтингу Україна опинилася на одинадцятій позиції за кількістю фітнес-клубів 

(1569 клубів) та дванадцятій позиції за кількістю споживачів (1 мільйон 90 тис. 

споживачів). Загалом фітнесом у Європі займаються близько 60 млн осіб, з яких 

1,8% українці. Дослідження показує загальну картину на ринку фітнесу 

України станом на 2017 р. Експерти з’ясували, що у період проведення 

дослідження в нашій країні нараховувалось 1569 фітнес-об’єктів, що на 150 

більше ніж у попередньому році. Серед них левову частку 56% складають 

фітнес-клуби, 10% – фітнес-студії, по 9% клуби бойових мистецтв та пілатес-

студії, 7% жіночі фітнес-клуби, по 3% йога-студії та студії танців, 2% басейни. 

Як показало дослідження, сьогодні в Україні займаються фітнесом близько 1 

млн 90 тис. осіб, що становить 2,6 % від загальної кількості населення. У звіті є 

і конкретизація кількості споживачів фітнесу по великих містах України. 

Експерти виділили шість міст-лідерів за покриттям фітнес-послугами. 
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Видатки у командних ігрових видах професійного спорту залежать від 

особливостей того чи іншого виду спорту. Найбільші видатки у професійному 

спорті пов'язані з зарплатою гравцям. Вони становлять від 40 до 75% загальної 

суми доходів. На початку 1980-х років відбувається формування спортивної 

еліти, зарплата якої у 2-3 і більше разів вища за середню у лігах.  

З метою врівноваження конкурентоспроможності команд і регулювання 

заробітної плати гравців між власниками клубів і Асоціацією професійних 

гравців укладається Колективна угода, в яких визначається частка доходу Ліги, 

яка відраховується на заробітну плату гравців.  

Так, внаслідок п’ятимісячного локауту в NBA було укладено нову 

Колективну угоду, розраховану на 10 років. Нові умови угоди більш вигідні для 

власників клубів. Частка доходів ліги, що йде на зарплати гравцям, скорочена з 

57% до 49- 51%, що ближче до рівня NFL і MLB. З початком дії угоди власники 

будуть економити $250 млн на рік.  

Окрім зарплати клуби виплачують гравцям професійних ліг різні премії: 

за вихід до плей-офф; за перемоги в 1/8, 1/4, 1/2 та у фіналі плейофф; за 

збільшення відвідуваності матчів команд тощо. Окрім грошових винагород 

переможці Кубка NBА та NHL, наприклад, отримують спеціальні золоті персні 

з діамантами. Такого ж призу удостоюються баскетболісти, котрі попали до 

числа 50-ти найкращих гравців в історії NBА.  

Суттєвих видатків потребує і оплата перебування дітей гравців у платних 

дитячих закладах, доплати до пенсій батькам пенсійного віку тощо. 

Розмір зарплати гравця залежить від його спортивної кваліфікації, 

популярності, досвіду, стажу, ігрового амплуа, впливовості агента, що веде 

його фінансові справи, та фінансового стану команди. Наприклад, в NHL її 

середня сума найвища у воротарів, потім у центральних форвардів. Залежно від 

величини зарплати сума податку на неї складає від 21 до 48% в США і до 50% у 

Канаді. Окрім того спортсмен після укладання контракту сплачує своєму 

агентові 10-15% від суми контракту. Тому реальна зарплата професіональних 

спортсменів значно нижча за суми, що публікуються у пресі. 

 


