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Згідно з дослідженнями експертів [1] український ринок запасних 

частин і масел тільки в сегменті легкових автомобілів складає не менше 2,5 

млрд. доларів і продовжує активно зростати. При цьому [2] не менше 88% з 

них становлять запасні частини імпортного походження. 

Особливу роль на ринку відіграють оптові компанії, які працюють за 

схемою В2В («бізнес-бізнес»). Багато питань організації ефективного 

оптового бізнесу [3] є слабо формалізованими або вимагають серйозних 

капіталовкладень. Тим не менш, деякі завдання можна успішно вирішувати 

за допомогою сучасних інформаційних засобів, в тому числі, систем 

штучного інтелекту. Перш за все, це відноситься до обробки структурованої 

інформації. Наприклад, можна отримувати суттєву вигоду від курсової 

різниці при розрахунках із зарубіжними партнерами, так як коливання курсів 

валют можуть досягати десятків відсотків на рік. Створення інтелектуальних 

систем і моделей в цій сфері може не тільки істотно підвищити 

прибутковість компаній, але і створити сприятливі умови для споживачів. 
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